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Nar mer eget kapital behovs...

I manga skeden i ett foretags utveckling kan det vara aktuellt att 6ka ett foretags egna kapital. Typiskt
intréffar detta i samband med ett foretags expansion, i situationer dir foretagsledningen onskar skapa
en battre finansiell uthallighet eller dér foretagsledningen har behov av att gora storre investeringar.

Att oka aktiekapital kan goras pa flera sitt:

e Nuvarande aktiedgare tillfor kapital

e Inbjudan till en eller ett begrinsat antal externa investerare (finansiella eller
industriella)

e  Ett publikt erbjudande eller som det officiellt bendmns i Sverige ”erbjudande om
finansiella instrument till allmdnheten” (framforallt noterade bolag)

S4 linge kapitalefterfrigan riktas till personer med god insikt i foretaget, exempelvis p.g.a. att de arbetar
i, eller sitter i styrelsen for foretaget kravs oftast inte ndgot omfattande informationsmaterial. Sa snart
foretaget (emittenten) bjuder in investerare utanfor denna krets stills dock helt andra krav pa
information.

De viktigaste informationsformerna nir ett foretag vinder sig till externa finansidrer dr prospekt samt
presentationer. Den 1 januari 2006 tridde nya regler i kraft i Sverige vad avser krav pa prospekt. I vissa
fall kriavs en granskning och godkinnande av Finansinspektionen (FI) i Sverige. Finansinspektionen
skall granska och godkidnna prospekt som vinder sig till fler &n 100 potentiella investerare och dir
erbjudandet till varje investerare 4r mindre 4n nominellt 50 000 Euro och samtidigt dir emissionen ar
storre 4n 1 miljon Euro under en 12 manaders period.

I vriga fall (avgrinsade emissioner mot kvalificerade investerare) dr prospekt ett viktigt hjilpmedel for
emittenten att nd ut och 6vertyga potentiella finansidrer dven om det inte finns legala krav. Aven i dessa
fall bor emittenten vara sarskilt vaksam pd legala krav nir han vinder sig till internationella investerare,
i all synnerhet om investeraren kommer fran USA, Kanada, Australien eller Japan dar kraven &r sarskilt
strikta.

Detta dokument riktar sig i forsta hand till emittenter som vinder sig med en avgrinsad emission till
kvalificerade investerare i Sverige.

Kvalificerade investerare staller héga krav

Det faktum att avgransade emissioner mot kvalificerade investerare i Sverige har mindre juridiska krav
pé formalia innebdr inte att kraven frdn potentiella investerare 4r ldgre — snarare tvartom. Bland annat
p.g.a. avsaknaden av legala skyddsnit for dessa investeringar stiller investerare normalt mycket hoga
krav pd information, m.m. Ibland hors en uppfattning att det dr littare att hitta en finansidr for en
mindre emission dn for en storre, att investeraren sdlunda inte skulle vara lika noggrann om det
exempelvis “bara ror sig om ndgra miljoner”. Detta dr fel. Potentiella investerare, exempelvis
affirsianglar eller riskkapitalbolag 4dr synnerligen noggranna med sma investeringar. Det dr ett vilkant
faktum pa kapitalmarknaden att sma investeringar kan vara de mest riskfyllda. Inte minst i samband
med denna typ av investeringar uppkommer ibland ”6verraskningar” vilket leder till dndrade
forutsattningar och dir det stills stora krav pé tid och engagemang fran investeraren. Dessutom ser
investeraren ofta att den monetira avkastningen pd mindre investeringar inte kan forsvaras mot
kostnaderna han eller hon ligger ner i tid, engagemang och risktagande. Det dr dirfor inte sillan att det
ar lattare att hitta finansidrer till en storre investering 4n en liten.
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Vad ar ett investeringsprospekt?

Ett investeringsprospekt syftar till att tillhandahalla information, inte att sprida reklam. Kirnan i
informationsinnehéllet &r:

0 Information om erbjudandet, d.v.s. i forsta hand information om
storleken pé emissionen och den férvantade dgarandel/rostandel som
emissionen ger.

Information om motivet for att 6ka aktiekapitalet

Riskinformation

Information om foretaget

Marknadsinformation

Information om foérvintad framtidsutvecklingen

Finansiell information
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Ett investeringsprospekt dr inte samma sak som en affirsplan. Affarsplanen har ett annat syfte och en
annan malgrupp. En affirsplan dr en beskrivning av foretagets verksamhet, mél och strategier och
vinder sig i férsta hand till foretagets ledning och styrelse och eventuellt ocksa till foretagets nuvarande
dgare och finansidrer. Diaremot kan en affirsplan ofta vara ett virdefullt underlag for att gora ett
prospekt.

Prospektets form och innehall

Ett prospekt handlar om att bygga fortroende.

Prospektet dr skyltfonstret for foretaget och ger investeraren en bild av foretaget. Ett slarvigt
investeringsprospekt => ett misskott foretag, ett vilskrivet investeringsprospekt => ett intressant och
kanske vilskott foretag.

Emittenten ska striva efter att skapa ett dokument som ér informativt, ger investeraren forutsittningar
att snabbt hitta 6nskad information och skapar intresse for investeringen.

Prospektet som helhet ska dérfor vara tydligt och Littldst. Prospekt blir lattlist om det dr vilskrivet, dr
logiskt strukturerat, grafiskt vil formgivet och som innehéller illustrationer, figurer och fotografier som
stodjer forstaelsen.

Det ir viktigt att pastdenden och slutsatser som férekommer i prospektet 4r vilgrundade. Om de inte &r
vilgrundade kommer investeraren att se igenom detta och da faller fértroendet snabbt for foretaget.

Ett prospekt skall alltid innehélla en sammanfattning ("Executive Summary”). En sammanfattning skall
innehalla all kritisk information pa en 6verordnad nivd men bor normalt inte vara lingre 4n 3 sidor.
Sammanfattningen ska kunna fungera som ett separat dokument som ska kunna skickas ut till
potentiella investerare. En kvalificerad och aktiv investerare fir ofta ménga investeringsforslag. En
forsta granskning och séllning ska kunna goras av investeraren pa 10 minuter.

Ett prospekt bor i forsta hand skrivas pd malgruppens modersmél. Vinder man sig till svenska
investerare bor prospektet vara skrivet pa svenska.

Ett prospekt bor alltid innehélla friskrivningsklausuler for emittenten sirskilt med avseende pa
framatriktad information och dirtill kopplade slutsatser och prognoser.
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Prospektets disposition

Antal sidor avgor inte kvaliteten av ett prospekt. Kravet pd information medf6r dock att prospektet i
praktiken ofta blir ett omfattande dokument, inte sillan 40-100 sidor — detta oberoende av om
emissionen ir stor eller liten.

Det ér viktigt att ett prospekt forhallandevis snart kommer in pd "kirnfrdgorna”. Ibland dgnas onodigt
mycket spaltutrymme &t bakgrund och inledning vilket kan leda till att investeraren antingen tappar
intresset eller blir misstanksam.

Forslag pa disposition illustreras nedan:

. Information . .
Samman- Risker [ - motivet Information Information om
fattning fér emissionen om forvantad Finansiell
erbjudandet framtids- information
Information Information ~ och utveckling
om erbjudandet om foretaget marknaden

Andra tips och rekommendationer

Det ar bra att komplettera det skriftliga prospektet med en "PowerPoint”-version. Presentations-
materialet kan anviandas vid presentationer eller vid andra tillfillen nir det bedoms lampligt att visa och
dela ut. Denna version ska ocksé innehélla den mest kritiska information men bor i lingd vara anpassad
sd att presentationen max. tar 30 minuter att genomfora, helst 15-20 minuter. Det innebir i praktiken
att bildmaterialet inte bor vara mer omfattande dn 10-20 bilder.

En investerare har alltid frdgor nar han eller hon blir tillfrdgad om att investera och ldser ett prospekt.
En mélsittning for emittenten 4r att forsoka forutsiga dessa fragor innan prospektet skrivs. Det édr en
god idé att “testa av” med ett par, tre personer vilka frigor de har innan man skriver sitt prospekt. Dessa
personer ska viljas utanfor foretagets krets men innanfor afférslivet — helst bland sidana som tidigare
har gjort liknande investeringar. I de fall uppenbara fragor inte har varit mojliga att besvara i prospektet
bor de anda lyftas upp och forklaras varfor de inte kan besvaras (i dagsliget).

Det dr ocksa lampligt att i prospektet och redan i sammanfattningen tydliggora vilka férvantningar
emittenten har pé investeraren. Ren finansiell placering? Medverkan i management, etc.?

Den finansiella information bor innehalla en 5-ars prognos och det ar limpligt att inkludera savil ett
optimistiskt som pessimistiskt scenario. Aven hir dr det viktigt att vara realistisk. Alltfor ofta 4r den
pessimistiska utvecklingen i sjalva verket den mest realistiska.

Sammanfattningen av prospektet ir ofta det forsta kontakten mellan investerare och foretag. Direfter
fordjupas eventuellt kontakterna som kan leda fram till en investering. I genomsnitt tar processen fran
forsta steg till klar finansiering (pengar pa banken) 8-12 manader, ibland langre. Det dr darfor viktigt
att pdborja emissionsprocessen i god tid.
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Tankbar innehallsforteckning i ett investeringsprospekt
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20.
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23.

24.
25.
26.
27.

Innehallsforteckning
Sammanfattning
Riskfaktorer
a.  Verksamhets- och branschrelaterade risker
b.  Risker relaterade till de virdepapper som erbjuds
Bakgrund och motiv for emissionen
Forutsittningar for emissionen
Forvintade emissionskostnader
Planerad investeringsprocess
Exit-strategi
Styrelsens forsikran
”VD har ordet”
Bolagsinformation
Historik
Aktiekapitalets och aktiesigandets historik
Nuvarande dgarstruktur
Utdelningspolicy
Affirsidé
Overgripande organisation och fysisk lokalisering
Management och andra ledande befattningsinnehavare
. Styrelse och revisorer
Foretagets mal
a.  Finansiella mal
b. Marknads mal
c.  Produkt- och utvecklingsmal
d.  Ovriga mél
Foretagets strategi for framtiden
Beskrivning av marknad
a.  Historik/nuldge
b. Framtidsutsikter
c.  Hot och mojligheter
Verksamhetsbeskrivning
a.  Erbjudanden idag/status i produktutveckling och lansering
b.  Planer for framtiden
c.  Affarssystem/affirsmodell
d. Kunder idag
e.  Andra viktiga marknadsframgéngar
Samarbetspartners
Varumairken, patent eller andra intellektuella tillgdngar
Legala fragor
Ev. skattefrdgor
Ev. forpliktelser som ej framgdr pd annat sitt
Bolagsordning, bolagsstyrning
Finansiell information
a.  Historik
b.  Aktuellt
c.  Virdering av existerande materiella och immateriella tillgdngar
Finansiella planer fem &r framat
a.  Resultatrikning
b. Balansrikning
c.  Kassflodesanalys
d.  Nyckeltal
e.  Noter med beridkningsprinciper och kommentarer
Tredje parts vidimering (ev. revisor eller annan)
Ordlista
Adresser

Ev. bilagor
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